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 دانشگاه محقق اردبیلی

 

 رشدکاربرگ پذیرش مرحله پیش

 لطفاً در این قسمت چیزی ننویسید

   13تاریخ دریافت:          /       /      

 کد اختصاصی:
 

 «راهنمای تکمیل کاربرگ اولیه » 
 
 

 کسب و کار شمار چه کالاها یا خدماتی را عرضه خواهد کرد؟ -13-1

ید. کرد، فکر کن کند. به دقت در مورد این که کسب و کار شما چه چیزی را عرضه خواهدهر کسب و کاری، کالا یا خدمتی را عرضه می

ا کاامً  یا کاالای شام کنید یا تنها یک کالا یا خدمت قرار است عرضه شود؟ آیا خدمتآیا انواع کالاها یا خدمات گوناگونی را عرضه می

دمات بایاد خاا ارائه ایان لاها خدمات برخوردارید؟ آیا برای ساخت این کالا یی این کاهای فنی لازم برای ارائهجدید است؟ آیا از مهارت

 افراد دیگری را استخدام کنید؟ 

 ؟توضیح دهید
 

 چشم انداز  -13-2 

 : داشتن طرح تجاری برای یک شرکت تاسیس شده حیاتی است حتی برای شرکتهایی که در مراحل مقدماتی کار هستند، زیرا

  کارآفرین کمک می کند، روی طراحی و راه اندازی کسب و کارش تمرکز کند.به مدیر شرکت یا فرد  

  نماید.سال آینده  باید بر اساس آن عمل کند را مشخص می 5الی  3یک چهارچوب منطقی که شرکت  در  

 .ابزار خوبی است برای انتقال چیزی که در ذهن شما می گذرد به همکاران، شرکا و سرمایه گذاران  

  برای اندازه گیری پیشرفت کار در مراحل مختلف راه اندازی کسب و کار می باشد.یک مقیاس 

ب و کاار صفحه ای خوب با یک بار دقیق خواندن قابل فهم است. اولین مرحله شرح مختصری از ایده محاوری کسا 1یک طرح تجاری 

بخا  اول )لیدی ایده محوری توصایف گردناد. است که شامل مبانی علمی و آزمایشگاهی طرح می باشد. در این قسمت باید مسائل ک

بایاد  مای آیاد. ایان قسامت 1باشد که در بخ  دوم قسمت ( دومین مرحله توسعه یک چشم انداز خوب برای فعالیتتان می2قسمت 

اگار یاک "ل به ساوا سال آینده باشد. در واقع شما باید 5یا  3تصویری از کالا یا خدمات، مشتریان و فعالیت های شرکت مورد نظر در 

 پاسخ دهید. "نفر از مریخ کسب و کار شما را ببیند، چه چیزی خواهد گفت؟

 مثالی از یک چشم انداز : 

شرکت مرجع در شهر تهران تاسيس خواهد شد. کارمندانش در زمينه هاي مشاوره آموزشي،  نيرا ااي،ار  

نفير پرسينخ خواهيد  10حيدود  تجارت الکترونيک،  بازارياب، و پشتيبان، از سايت  مشغول خواهند شيد و

داشت. مرجع امکان جستجو در پايگاه داده کامل، از آموزشيگاه هياي اييران و اات يات ريي، زمانبنيدي 

رويس در اختيار کاربرانش قرار مي دهد. بدليل در دسترس و رايگان بودن و اينکه اولين س  کتسهاي آنها را

 رخوردار خواهد بود.در نوع خود در ايران مي باشد از استقبال خوبي ب
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 دانشگاه محقق اردبیلی

 

 رشدکاربرگ پذیرش مرحله پیش

 لطفاً در این قسمت چیزی ننویسید

   13     تاریخ دریافت:          /       / 

 کد اختصاصی:
 

 ماموریت ) چرا این کار را شروع کرده اید؟ ( -13-3   

در این بخ  توضیح دهید که چرا این کالا یا خدمات را تولید می کنید، یا اصً  چرا مشتریان حاضرند کالا یا خدمات شما را بخرند؟ 

 این بخ  تعهد و مسئولیت شما را به کار نشان می دهد. به عنوان مثال:

 مرجع سرويسهاي پيشراته اينترنت، را براي نگهداري  دسته بندي و جستجوي اات ات آموزشگاه هاي 

خ رايگان در اختيار به شک  web-baseکشور اراح، و پياده سازي م، کند. بخش زيادي از اين سرويسهاي 

روي  گيرد. آموزشگاه ها براي قرار دادن اات اتشان تقمندان و بالاخص دانش آموزان و دانشجويان قرار م،

کم امکان جستجو و ثبت  مرجع دسترس، آسان با ه،ينه پردازند. مهمترين خصوصياتسايت ه،ينه م،

 درآموزشگاه هاي کشور م، باشد. On lineناا

  

 اهداف شما چه هستند؟ -13-4 

ا برسد. خواهد به کجدر این بخ  سومین عنصر اصلی معین کردن اهداف کسب و کار است که نشان می دهند در چند سال آینده می

ابی دو ی و بازاریاف مالاهداف باید به شکل مقاصد دقیق و قابل اندازه گیری نوشته شوند. در بسیاری از فعالیت های اقتصادی ، اهد

 ان مثال :تر تکیه کنند. به عنوبخ  اساسی هستند. اهداف شما نیز باید همه ابعاد کار شما را پوش  دهند و روی مقاصد مهم

 700و  1385ميليون ريال تا سيال  500   1384ميليون ريال تا سال  400تا  %25اا،ايش مي،ان اروش به اندازه 

 . 1386ميليون ريال تا سال 

  

 ؟استراتژی های اصلی که منجر به رشد فعالیت شما می شوند را قید نمائید  -13-5 

یت ن سبب موفقول زماها جواب این سوال هستند که چه عواملی در ط در این بخ  استراتژی های کار را بیاورید. در واقع استراتژی

باید  ستراتژی هانند. اکاین فعالیت خواهند شد. استراتژی ها جهت، فلسفه، معیارها و روشهای ایجاد و اداره شرکت شما را معین می 

وجود مز فرصتهای اجی یا شند. استراتژی های خارهم به عوامل داخلی و هم عوامل خارجی که روی کارتان تاثیر گذارند، توجه داشته با

عد بین کار از قوت ا وبرای رشد شرکت استفاده می کنند، یا بر تهدیدهای خارجی غلبه می کنند. استراتژی های داخلی به نقاط ضعف 

 فرهنگ، توانایی های موجود، کارایی و سوددهی می پردازند.  به عنوان مثال :

  سترس، به آنها در مواقع نياز  حفظ آنها از اريق رضايت شغل، و مشارکت در سهاا. استخداا بهترين ها  د -

   ميليون ريال.  100نشانه گيري اهداف  ال، با پروژه هاي، به اندازه حداقخ  -
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3 

 دانشگاه محقق اردبیلی

 

 رشدکاربرگ پذیرش مرحله پیش

 لطفاً در این قسمت چیزی ننویسید

   13     تاریخ دریافت:          /       / 

 کد اختصاصی:
 

 ؟برنامه های کاری خود را شرح دهید  -13-6      

ای هشد فعالیترمیزان  ودستورالعمل ها باید معنی دار باشند و اهمیت در این قسمت برنامه های آتی خود را بنویسید. برنامه ها و 

 شما را در طول زمان نشان دهند. ایده آل این است که برنامه ها به اهداف و استراتژی ها مربوط باشند.

 . 1384شرکت در نمايشگاه بين الملل، کامپيوتر در اروردين   -

               .1383 ماهه اول سال 3ساخت اولين نمونه در   -

 ان تولید نمونه؟مدت زم -13-7

 مدت زمانی که برای تولید نمونه اولیه لازم دارید را ذکر کنید 

 

 زمان رسیدن به نقطه سر به سر ) تعادل بین هزینه و سود ( -13-8

 شوندمی رابرب هم با کلی درآمد و کلی هایهزینه که شودمی گفته اینقطه به هزینه، یمحاسبه در خصوصا و اقتصاد نقطه سر به سر در

 هاییهزینه فقط و است نشده حاصل انیزی و سود سر، به سر نقطه به رسیدن از قبل تا. رسید سوددهی به توانمی بعد، به نقطه آن از و

های انجام شده تمامی هزینهگردد. به طور خلاصه، ی اولیه برمیشوند و سرمایهاند، جبران میرت مورد نظر انجام گرفتهتجا برای که

 .شوند، ولی هنوز سود برابر با صفر استبرگشت داده می
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